Métiersde larelation client : les éléves ont de nouvelles tenues

La section Métiers de la re-
lation client du lycée La Sau-
laie, prépare aux métiers du
commerce et de I'accueil.

En plus de leurs cours, les
€leves bénéficient de deux
stages de trois semaines cha-
cun en premiére année. Il
s'agit d'un premier contact
avec le monde professionnel
qui sera déterminant pour
leur spécialisation future (22
semaines de stage seront, au
total, réalisées au cours de ce
cursus).

« Si les étudiants sont em-
ployables a la sortie, le recto-
rat souhaite qu'ils poursui-
vent aprés le bac et leur
réserve, a cet effet, des places
en BTS », explique José de
Andrade, directeur de la for-
mation professionnelle au

sein de I'établissement.

Un travail main dans la main
avec les entreprises locales
Ce mardi, les 30 jeunes que
compte la classe recevaient
ainsi les tenues qu’ils porte-
ront chaque semaine et en
période de stage. « La Région-
fournit un équipement pour
chaque éléve entrant en sec-
tion professionnelle. En fonc-
tion de la formation choisie,

‘un montant leur est affecté.

Ici, 100 € bloqués ont été ver-
8és sur leurs cartes Pass'Ré-
gion et le lycée s'est chargé de
la prospection pour achat a
leurs noms. Nous avons eu 2
ceeur de travailler avec des
entreprises locales », précise
leur directeur.
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